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兰星简介兰星简介

 专业生产高压脉冲电子围栏专业生产高压脉冲电子围栏

 已成功为全国已成功为全国2020多个省、市和地区的数万家多个省、市和地区的数万家

企业和政府提供了安防服务，其产品远销企业和政府提供了安防服务，其产品远销
国际国际4040多个国家和地区，在国际和国内市场多个国家和地区，在国际和国内市场

上获得了广泛的信任和好评！上获得了广泛的信任和好评！



 发展历程发展历程
 19981998年年 兰州星星科技有限公司正式成立兰州星星科技有限公司正式成立,,致力于周界防范领域致力于周界防范领域,,公司开始公司开始

自主研发、生产监所用高压电网主机，及其配套设施。自主研发、生产监所用高压电网主机，及其配套设施。
 19981998年年————20012001年年 公司由兰州迁移至深圳，并变更公司名称为深圳市兰星科公司由兰州迁移至深圳，并变更公司名称为深圳市兰星科

技有限公司，仍然致力于安防周界防范领域，并且积极开展新项目，于技有限公司，仍然致力于安防周界防范领域，并且积极开展新项目，于19991999
年开发出年开发出LXLX--20002000高压电网，并获得北京三所检验机构颁发的高压电网，并获得北京三所检验机构颁发的CCCCCC认证。认证。

 20012001年年————20042004年年 公司由国外引进当时最先进的电子围栏理念，并成功开发公司由国外引进当时最先进的电子围栏理念，并成功开发
出第一台出第一台LXLX--M4M4高压脉冲电子围栏，同年产品投入市场，正式开启了中国第高压脉冲电子围栏，同年产品投入市场，正式开启了中国第
一家集研发、生产、销售于一体的安防公司。一家集研发、生产、销售于一体的安防公司。

 20042004年年————20052005年年 公司确立公司确立““精心制造、注重细节、以诚取信、一言九鼎精心制造、注重细节、以诚取信、一言九鼎””的的
公司质量目标，专注于打造行业第一的长远目标。公司质量目标，专注于打造行业第一的长远目标。

 20052005年年————20082008年年 公司陆续开发出公司陆续开发出LXLX--20082008智能型高压脉冲电子围栏、智能型高压脉冲电子围栏、LXLX--
M8JM8J控制键盘、电子围栏联动模块等产品，将控制键盘、电子围栏联动模块等产品，将LEDLED和和LCDLCD显示实时输出电压、显示实时输出电压、
实时报警、高低压转换功能、实时报警、高低压转换功能、485485通讯等技术融为一体，在行业内处于领先地通讯等技术融为一体，在行业内处于领先地
位。位。

 20082008年年————20092009年年 公司在行业内首推股份制改革，业务由国内市场开始走向公司在行业内首推股份制改革，业务由国内市场开始走向
国际市场，开始同全球安防行业的佼佼者同台竞技。国际市场，开始同全球安防行业的佼佼者同台竞技。

 20092009年年————20102010年年 公司率先开发出公司率先开发出66线制脉冲电子围栏，将周界防范安全系数线制脉冲电子围栏，将周界防范安全系数
又提高了一个档次。又提高了一个档次。

 20102010年年———— 公司即将推出公司即将推出44限制防剪型脉冲电子围栏、限制防剪型脉冲电子围栏、66线制度防剪型脉线制度防剪型脉
冲电子围栏，新项目也在陆续进展中，公司的规模不断的扩大中。冲电子围栏，新项目也在陆续进展中，公司的规模不断的扩大中。



电子围栏电子围栏 VS VS 高压电网高压电网

 第一，从原理上来讲，高压电网所带电是第一，从原理上来讲，高压电网所带电是220v220v以以
上交流电，电子围栏所带电是上交流电，电子围栏所带电是5000v5000v脉冲电压脉冲电压

 第二，从使用功能上讲，高压电网是以阻拦、威第二，从使用功能上讲，高压电网是以阻拦、威
慑和电击为主，而电子围栏以阻挡、威慑和报警慑和电击为主，而电子围栏以阻挡、威慑和报警
为主为主

 第三，从使用上讲电子围栏现在已经进入民用的第三，从使用上讲电子围栏现在已经进入民用的
各个角落，现在已广范用于小区、别墅、政府机各个角落，现在已广范用于小区、别墅、政府机
关、学校、工厂、仓库、变电站、水厂、养殖关、学校、工厂、仓库、变电站、水厂、养殖
场、牧场等行业场、牧场等行业
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选择选择CRMCRM的理由的理由

 能够及时处理客户反馈的信息，提高了客能够及时处理客户反馈的信息，提高了客
户满意度和老客户的忠诚度户满意度和老客户的忠诚度

 及时了解每个销售人员手中商机的情况，及时了解每个销售人员手中商机的情况，
提高了员工的工作效率，工作质量和销售提高了员工的工作效率，工作质量和销售
水平水平

 管理决策更加方便科学管理决策更加方便科学

 多部门之间的协同与办公多部门之间的协同与办公



选择八百客的理由选择八百客的理由

 无需服务器配置无需服务器配置

 可按需进行定制，无需代码开发可按需进行定制，无需代码开发

 无需系统维护无需系统维护

 降低了人力成本降低了人力成本

 节省了联网费用节省了联网费用



使用的功能使用的功能
 客户管理客户管理

包含：客户、联系人、客户联系记录包含：客户、联系人、客户联系记录

 产品管理产品管理

包含：产品信息，产品标准配置单包含：产品信息，产品标准配置单

 业务管理业务管理

包含：报价单，订单，收款单包含：报价单，订单，收款单

 服务与支持服务与支持

包含：客户，联系人，客户反馈，解决方案包含：客户，联系人，客户反馈，解决方案

 报表报表

包含：客户统计表，业务员工作日报表，业务包含：客户统计表，业务员工作日报表，业务
员工作月报表员工作月报表



定制的内容定制的内容

（（11）大规模数据的建模与实施：）大规模数据的建模与实施：
 涉及涉及1212个选项卡个选项卡
 选项卡字段选项卡字段374374个。个。
 个性化自定义打印个性化自定义打印66张张
 报表报表4848个个
（（22））多部门之间的协同办公：多部门之间的协同办公：

 涉及多个部门涉及多个部门
 审批流程审批流程1616个个
 工作流提醒工作流提醒1212个个
 数据共享规则数据共享规则3333条条



使用效果使用效果

 市场销售费用和管理费用至少减少市场销售费用和管理费用至少减少5%5%
 销售额提高了销售额提高了30%30%
 工作效率提高了工作效率提高了10%10%
 项目成本降低项目成本降低20%20%
 保障了数据的准确性保障了数据的准确性



期待您也利用期待您也利用

现代化管理工具现代化管理工具

实现管理升级实现管理升级!!


